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Resumen

En trabajos empiricos sobre productividad los dos conceptos més utilizados son:
la productividad del trahajo v Ta productividad multifactorial. En este articulo se arguye
que ambos se usan inconrectamente desde la perspectiva de la economia convencional.
Paraello se expone primeramente la critica a la productividad multifactorial ¥ también
sostiene que la productividad del trabajo es usada ilegitimamente por los economistas
necclisicos. Posteriormente s¢ muestra que la productividad laboral puede integrarse
perfectamente a la teorfa marxista. Se concluve que la productividad multfactorial no
debe usarse y que la productividad laboral puede usarse rigurosamente s8lo denlro de
lateorfa marxista. De acuerdo a esto los trabajos empiricos que wilcen la productividad
del trabajo hacen mala economia neoclisica pero buena sconomia matxista,
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Introduccion

En lat2oria convencional el trabajo, el capital y la tierra son considerados
igualmente productivos, constituyen la Santisima Trinidad de que hablaba Marx.
Mis atin, en dicha teorfa se consideran otros factores de la produccidn tales como
la capacidad organizativa: por ello se habla de 1a “productividad multifactoral™.
La justificacidn de la ganancia capitalista estd detrds de esta nocidn de produc-
tividad: sin la vision de que el capital es productivo podria criticarse la necesidad
del ingreso capitalista. Resulta, pues, muy cara para la economia convencional
la nocién de productividad multifactorial; sin embargo en el terreno del andlisis
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concreto los economistas ortodoxos frecuentemente utilizan la “productividad
del trabajo™, que es la relacién entre el producte y uno solo de los “factores de
la produccién™: el rrabajo. Un ejemplo de este uso es el bien conocido libro de
Angus Maddison (1982), De manera que un concepto neoclisicamente erréneo,
por ser parcial, se utiliza sin ambages.

La distribucién del producto entre las clases, el gran problema de la
economia politica segiin David Ricardo, es tratado errdneamente por los eco-
nomistas convencionales, El andlisis de la relacidn entre salarios medios y pro-
ductividad se hace mediante los salarios medios deflactados con el indice de
precios del producto (el salario producto) v 1a productividad del rabajo. Este
andlisis se apoya en las deducciones de la contabilidad nacional: si el salario
producto crece mas (menos) que la productividad laboral la participacién de
los salarios en el producto aumenta (disminuye), No preccupa a los economis-
tas neocldsicos que la contabilidad contradiga a la nocion de la productividad
del capital. :

La productividad laboral también es utilizada ilegitimamente por los eco-
nomistas convencionales para hacer comparaciones espaciales. En el ambicio-
s0 proyecto de comparaciones internacionales de las Naciones Unidas se utili-
#a ¢l producto por trabajador en délares a paridad de poder adquisitive como
una productividad comparable entre pafses. De nueva cuenta no es posible hacer
esta clase de andlisis dentro de una teorfa que postula la productividad de
muiltiples factores fijindose s6lo en el trabajo.

Aqui proponemos una explicacién de estas aparentes paradojas: cuando
los economistas convencionales estin haciendo mala economia neoclésica, por
relacionartedo el producto con unaparte de los factores de la produccion, estin
haciendo buena economia marxista, Estin contribuyendo al desarrollo cientifi-
co sin proponérselo, Para argumentar nuestra posicidn revisaremos someramente
los defectos de la nocidn neoclisica de productividad en la primera seccion del
trabajo. La segunda seccién estd dedicada a definir productividad dentro de la
teorfa marxista. Se entenderd por productividad el recfproco del valor de una
canasia de mercancias. Estd definicién nos permitird demostrar, en la tercera
seccidn del articulo, que las variaciones de la demanda final a precios constan-
tes en una economia cerrada, una forma de medicidn del PIB, mediria las
variaciones en el valor medio de esa canasta si los precios son los precios va-
lor. La cuarta seccién esti dedicada a deducir la relacién entre salarios reales y
productividad. Se verd que con la definicién propuesta es posible obtener un
indice de trabajo necesario a partir de loy indices de productividad de bienes
salaria y de salario real. En la quinta seccin de este trabajo encontramos la
justificacién, dentro de la economia marxista, para comparar productividades

i REVISTA Soc. bras. Economia Politica, Rio de Janedro, n® 2, p. 25-48, junho 1998




entre paises. La seccidn sexta estd dedicada al andlisis empirico de los tres as-
pectos anteriores y la dltima seccidn presenta un resumen de las conclusiones
del trabajo.

1 La vision neoclasica sobre la productividad

Segiin el saber econémico convencional, en la nocién de productividad
estd |a idea de que los medios de produccién son igualmente productivos que el
trabajo. Esta concepcitn parece verosimil va que la mayor eficacia en la
produccidon generalmente estd ligada al incremento y -o- a la mejoria de los
medios de produccidn utilizados. Entonces resulta plausible afirmar que, al
menos en parte, la mayor produccién debe atribuirse a los medios de produccion
utilizados. Estaidea es planteada por los neocldsicos como una justificacién de
la ganancia capitalista, La defensa de la ganancia mediante 1a productividad del
capital es muy antigna. Bhom-Bawerk senala a Jean-Baptiste Say como el eco-
norista que rompid la marcha en la direceitn de “explicar el interés por lapro-
ductividad del capital” (BHOM-BAWERK, 1986, p. 132) y es & mismo un
campedn de esta explicacidn

“La “teoria de 1a productividad’, aunque atacada por diversos lados, so-
bre tedo por parte de las doctrinas socialistas, ha sabido hacer frente a
lodos estos embates y hoy - 1884 nota nuestra- podernos afirmar que la
mayoria de los autores que no adoptan una actitud de hostilidad manifiesta
frente al interés del capital comparten, bajo un matiz u otro, esta docirina.”™
(EHOM-BAWERK, 1986, p. 1320

El asunto es que en el andlisis no marxista de la productividad aparece un
denominador comiin: el capital no es producto del trabajo sino de alguna virtud
del capitalista. Al mismo tiempo se le atribuyen al capital es decir a la cosa la
facultad humana de producir. Si por ejemplo la produccién de un cierto cereal
ocupa fertilizante, semilla y trabajo y si una nueva técnica ocupa, por unidad de
preducto mds fertilizante y menos trabajo, digamos un 20 por ciento mis de
fertilizante y un 15 por ciento menos de trabajo: sin reconocer que el fertilizan-
te es producto del trabajo, lo dinico que se podria decir es que la nueva técnica
hace un uso mds eficiente del trabajo y es menos eficaz para aprovechar al fer-
tilizante que la anterior. Esto es lo tdnico que la teoria neocldsica, la teorfa
neorricardiana, o cualquier otra teorfa no marxista pueden decir rigurosaments.

Laconcepcion neoclisica de la productividad del capital puede extenderse
sin dificultad a n factores productivos y se formula el concepto de productivi-
dad roral de los factores. Segiin esta visién la productividad resulta de la
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multiplicando (11) por Y, y dividiendo entre ¢l empleo total L, X llegamos a:
PA}IJ‘L = a.-'h
donde y, es el PIB por trabajador en el pafs A, sustituyendo esta liltima expresion

en(13) llegamos a:

P P
- (14)

Co ¥ LY, Paa

donde zc,, =c, * es la relaci6n entre la tasa de cambio PPA y la corriente. Si
z > 1 la moneda estd subvaluada y si z < | esti sobrevaluada,

La expresién anterior nos dice que el cociente de los PIB por trabajador &
precios corrientes en una moneda comiin es igual al cociente de productividades

6 Aspectos empiricos de la productividad

6.1 Los cambios de la productividad en el tiempo

‘ Graf. 1: Productividad en
paises
‘ seleccionados 1960-94 |
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Fuente: Elaboracidn propia con datos de: MISHEL, L. The State of Working America
1996-97 — M. E. Sharpe. Nueva York. 1997 pp, 384
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La grifica 1 muestra por gué la productividad se ha vuelto tan importante
en nuestros dias: hay una disminucidn en la tasa de crecimiento de la producti-
vidad laboral en los paises mds poderosos. El estancamiento en la productivi-
dad se ha visto acompanado de una disminucién en el ritmo de la acumulacién
de capital en esos paises ¥ en muchos de ellos los salarios reales se han estan-
cado o retrocedido. De acuerdo a lo que vimos en la tercera seccion de esie
trabajo la productividad laboral mediria los cambios en el valor de una canasta
51 los precios corrientes fueran proporcionales a los valores. Esto no es asi pero
numerosos trabajos han mostrado que los precios de mercado estin muy praxi-
mos a los valores trabajo de las mercancias (COCKSHOTT, COTTRELL
MICHAELSON, 1995, p. 103-129 , PETROVICH, 1987, p. 197-210 ; SHAIKH,
1984, p. 43-84)’. De manera que la productividad laboral puede considerarse
como una medicién aproximada del reciproco del valor de una canasta
constimida por la demanda final de la economia. Por ello la disminucidn de la
tasa de crecimiento de la productividad significa que el capitalismo de nuestros
dias sigue desarrollando las fuerzas productivas aunque a un ritmo menor. Este
menor ntmo de erecimiento de la productividad ocurrid en numerosos paises

Gral. 2: EUA PIB por trabajador y
salaro raal, indicas 1950-1831
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Fuente: Elaboracidn propia con datos de UNIVERSITY OF MARYLAND, NMational
and Income Product Accounts,

desde mediados de los afios setenta. Veremos que ha ocurrido junto con ase
estancamicnto de la productividad.
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6.2 Salarios reales y productividad

Crifca 3: MEGco remuncraciones
reales v productividad 1970-93
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Fuente: Elaboracidn propia con base en: Sistema de Cuentas Nacionales de México
varios afios. INEG

La grifica 2 muestra claramente que en los EUA aparece una ruptura del
vinculo entre productividad y salarios reales desde la mitad de los afios setenta.
Antes de esos afios, los salarios reales y la productividad se movian de manera
parecida ; después el vinculo se rompié comeo resultado inmediato de las poli-

Gril. 4. Ind. manu fact, mexicana
rem.reales ¥ product. 1970-93
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Fuente: Elaboracidn propia con base en: INEGL, Sistema de Cuentas Nacionales de
Méxice, varios afiey.
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ticas conservadoras y seguramente de las fuerzas gue guian la acumulacién: las
ganancias.

La gréfica 3 muestra que durante los ochenta en México también ocurre
lo mismo que en EUA: el vinculo productividad salarios reales se rompe. Esto
resulta especialmente claro para la industria manufacturera tal como se obser-
vaen la grifica 4.

La causa inmediata de ese comporlamiento es que el gobierno mexicano
merced al férreo control de los sindicatos oficialistas (los afiliados a la Central
de Trabajadores Mexicanos y a otras centrales importantes) ha abatido el salario
real mediante el subterfugio de ligar los aumentos salariales de los salanos
minimosa la inflacidn esperada. El salario minimo se fijacadaafioy constituye
una guia v en muchas ocasiones un tope a los aumentos salanales contractuales,
Como casi siempre el gobierno ha subestimado la inflacién futura el salario
minimo ha caido pricticamente sin excepcitn desde 1983 cuando se inicid esta
politica.

Fl gobierno mexicano y las organizaciones patronales dicen frecuentemen-
te que las posibilidades de aumentos salariales estdn supeditadas a los aumen-
tos de productividad pues de otra manera se frenaria el crecimiento y se
perjudicaria a los propios obreros. Con lo expuesto hasta aqui es chvio que los
descensos salariales no han ocurrido a causa de la productividad: el nivel de Ia
productividad ha crecido casi ininterrampidamente y el nivel de los salarios ha
descendido sin que se vuelva a los niveles de mediados de los anos setenta. El
ligar los aumentos salariales a los cambios en la productividad es un recurso
ret6rico del gobierno y de los capitalistas para no decir que son las posibilida-
des de la acumulacién las que restringen los aumentos salariales.

Por otro lado la propuesta capitalista de ligar la productividad local a los
aumentos salariales no representa las necesidades de los trabajadores ni se adecua
alas posibilidades de la acumulacién, hemos visto que hay periodos prolonga-
dos donde el salario real se mueve como lo hace la productividad promedio de
las economias.

Hay que desarrollar el significado de las expresiones 3 y 7 para entender
la relacién entre aumentos en la productividad, los salarios y la tasa de plusvalia.
No estamos en capacidad de desarrollar todos los aspectos de estas relaciones,
nos concentraremos en uno de ellos poco discutido: La tasa de plusvalia no
cambia si el indice de trabajo necesario no lo hace. Eso supone que el indice de
salarios reales se mueve ignal que ¢l indice de productividad del sector de bienes
salario (de la expresién 7). Eso es aceptado por la mayoria de los economistas,
aungue en el caso de los neocldsicos serd por malas razones. Pero lo que se
desprende de nuestro andlisis es original del marxismo: wt aumento en la proditc-
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tividad de algtin medio de produccidn posibilita un aumento del consuma de
todas las mercancias que wiilicen direcia e indirectamente dicho medio de
produccién. Esta derivacion de las expresiones 5y 7 puede ser comprendida si
la ilustramos asi: supongamos que hay sélo tres ramas de produccion, larama
| es productora del éinico medio de produccién y las ramas 2 y 3 producen
medios de consumo. Supongamos gque aumenta la productividad en la rama 1
en 50% y por lo tanto aumentard la productividad en las ramas 2 y 3 en, diga-
mos, 15% vy 10% respectivamente. Ello ocurrird asi a pesar de que no se regis-
tre cambio local alguno en las condiciones de produccidn en las ramas 2y 3. Si
solo hubiera un bien salario, el producido en la rama 2; seria posible incrementar
el salario real en 15% sin merma alguna en la tasa de plusvalia. La explicacion
de esto es que en realidad cada producto es resultado del irabajo desempenado
por el conjunte de los trabajadores y no sélo de los gue aparecen directamente
ligados a su elaboracién. De manera que al ahorrarse trabajo en un punto de la
produccitn social se posibilita producir mds de todos las mercancias gue utilicen
el producto donde se origing el cambio. Esta es pues una de las formas en la
que se evidencia el cardcter social de la produccion.

Volvamos a los datos para México y EUA. Es posible que la productivi-
dad del sector de bienes salario hubiera crecido menos o mds que la productivi-
dad promedio; resulta sin embargo improbable que hubiera decrecido durante
varios afios mientras que aumentaba el promedio. Resulta asf que la disminucidn
de los salarios reales obedece seguramente aun aumento de la tasa de plusvalia
en ambos paises. Dicho aumento es consistente con la teoria marxista de la
ganancia pucs indicarfa un aumento en la composicién orgénica del capital.

Queda por analizar la manera de estudiar la productividad del sector de
bienes salario, lo que resulta de la mayor importancia dado el comportamiento
de los salarios reales en nuestros dias. Pasemos a otro aspecto del andlisis con-
creto de la productividad.

6.3 Productividad entre paises: México y EUA

Tal como se muestra en la gréifica 5 los salarios mexicanos y los estadou-
nidenses son muy diferentes. Para un capitalista extranjero que venderd los
productos obtenidos en México en otro pais los salarios en délares son uno de
los costos con los que tiene que decidir si le conviene producir en México. De
manera que si se devalia el peso frente al délar los trabajadores mexicanos se
abaratan y probablemente vendréin mis empresas. Para este efecto, como se ve,
la paridad de mercado (PM} es determinante. Sin embargo, para entender las
diferencias de salarios entre México y EUA conviene eliminar los efectos de la
subvaluacion o sobrevaluacién del peso, eso se consigue aproximadamente con
la Paridad de Poder adquisitivo (PPA),
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Fuente: Elaboracidn con base en: hasta 1994 VALLE B. A, ¥ MARTINEZ G., G.
Los salarios de 1a crisis, La Jomada Ediciones, México. 1996, Los affos posteriores se
actualizaron con la base de datos de INEGT y de la Universidad de Marviand

La grifica 6 muestra que si se emplea una estimacion de la PPA en lugar
de la paridad de mercado, la razon entre las remuneraciones estadounidenses ¥
las mexicanas se suavizan. Hemos eliminado los “saltos” atribuibles g
fluctmaciones de la paridad monetaria entre paises. Las remuneraciones esta-
dounidenses son entre 6 v 12 veces mas altas que las mexicanas,

Graf. 6: Remun., product. y valor
F.T.en EUA y Mexico.
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Fuente: Elaboracion con base en - hasta 1994: VALLE B.. A. ¥ MARTINEZ G., G.
Las salarios de la crisis. La Jornada Ediciones, Mévico, 1996, Los afios posicriores se
actualizaron con la base de datos de INEG1 y ln de la Universidad de Mairyland,
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Distribucién del producto entre clases

Otra explicacion de tales diferencias es Ia distribucién del producto entre
las clases sociales, la cual se expresa en la participacién de los salarios en el
producto, en ambos pafses. Esto ha sido denominado por autores marxistas como
Duncan Foley (DUNCAN FOLEY, s. d., p. 37-47) el valor de la fuerza de
trabajo. Sucede que si los trabajadores mexicanos reciben menos de lo producido
que los trabajadores estadounidenses ello agranda las diferencias salanales en
délares.

El porcentaje del producto que recibe el total de trabajadores estadouni-
denses representa dos veces el que reciben los mexicanos (alrededor del 60% y
del 30% respectivamente, come lo muestra la grifica ndmero 6. Atin durante la
segunda mitad de los setenta, con el crecimiento.de la participacion de las
remuneraciones de México la razon fue de 1.5 a 2. Esta situacion expresa que
los trabajadores mexicanos son en promedio mis explotados que los trabajadores
estadounidenses. O, ¢on otras palabras, que la fuerza de trabajo mexicana vale
menos que la estadounidense. '

Podemos estimar las diferencias en remuneraciones que habria si los
trabajadores de los dos paises fueran igualmente explotados. Asila participacion
de los asalariados estadounidenses no seria dos veces la de los mexicanos sino
la misma. Con esto las diferencias salariales entre ambos se reducirian a la mitad.
Hasta aqui habriamos eliminado la influencia de la sobrevaluacion o subvalua-
¢i6n y de las diferencias de explotacitn pero el salario de los mexicanos seguiria
siendo mas bajo que el de los estadounidenses, Las diferencias que persistirian
entre los salarios se deberfan a que la productividad promedio en México es
inferior a la estadounidense.

Productividades promedio entre paises

Como lo muestra la grafica mimero 6, la productividad estadounidense es
tres y seis veces la de México. Habida cuenta de que con este lipo de andlisis
eliminamaos los otros factores, la diferencia de productividades coincide con la
diferencia de remuneraciones. Por eso los bajos salarios mexicanos no son una
ventaja para exportar sino que en gran parte, resultado de la menor productivi-
dad, o sea producto de una desventaja para exportar. De ahi que para que los
bajos salarios mexicanos sean aprovechables, los capitalistas precisan de islas
donde los procesos con costo salarial significativo importen productos
semnielaborados producidos con altas productividades: las maguiladoras. Los
gobiernos mexicanos las han fomentado y con ello estin frenando el desarrollo
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industrial interno pues las maquiladoras estdn poco integradas a la economia
nacional. Los bajos salarios mexicanos no son coma reza la economia conyen-
cional una ventaja relativa (sdlo lo es en los islotes maquiladores) sino que son
el resultado de una desventaja absoluta en el comercio internacional. La
explicacién de nuestro modelo es sélida pues si los salarios bajos fueran una
ventaja los capitales se irfan a los paises mis pobres para competir en el merca-
do mundial, No es asi y dicho comportamiento es explicado por la teorfa mar-
xista segiin la entendemos.

7 Conclusiones

La definicién de productividad derivada de la teor(a marxista resulta
fructifera, nos permite manejar diferentes problemas que en la literatura no
marxista aparecen ilegitimamente tratados o que de plano son inconsistentes
~ con otras partes de la misma teoria.

4} La variacion del PIB por hombre ocupado (“*productividad del trabajo™)
permite medir la variacién de la productividad agregada con un indice de
Pausche. Tenemos una definicidn marxista de productividad que corres-
ponde aproximadamente a lo que en muchos trabajos empincos se usa.
Esta forma de definir y medir productividad es ampliamente usada pero
dentro de la teorfa no marxista es ilegitima e inconsistente con el dogma
de que el capital es productivo. Por el contrario, dentro de la teoria mar-
xista puede y debe emplearse la productividad laboral como una medicion
de los cambios en el valor trahajo de 1a demanda final. Desde luego, esta
medicién como lodas involucra un cierto error y la determinacién de la
importancia de este ertor s un problema por resolver.

b) Es posible plantear una relacidn entre un indice de trabajo necesario y
los fndices de salario real (Laspeyres) y productividad (Paasche). Una idea
semejante se utiliza ampliamente en la hiteratura no marxista solo que el
salario no se deflacta con un (ndice para productos de consumo sina con
el deflactor del PIB, es decir que no tiene un significado claro. Ademas la
productividad empleada por dichos andlisis es la laboral.

Los datos de México y EUA muestran que hay una transformacidn en curso
en el capitalismo, al menas en esos dos paises. El mayor crecimiento de la pro-
ductividad media de la economia sugiere que se estd elevando la tasa de plusvalia.

¢) La productividad definida aqui sirve para comparaciones interespaciales,

el cociente de productividades entre dos pafses resulta igual al cociente
de los PIB por trabajador a paridad de poder adquisitivo. Al aplicar estas
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ideas a México y a EUA se encuentra un solida explicacion de las dife-

rencias salariales entre ambos. Se concluye que las con siderables diferen-

cias salariales resultan de diferencias muy considerables de productivi-
dad v de tasas de plusvalia.

Los resultados anteriores son muy prometedores, se obtuvieron suponiendo
que los precios son los precios valor. Por lo tanto es imprescindible ver si con
precios corrientes proximos a ellos jo que se obtendra resultaria una buena
aproximacién a lo requerido por la teoria. De una definicién de productividad
marxista se siguen una serie de resultados que sirven para entender la produc-
tividad en el tiempo y en el espacio. No hemos analizado, sin embargo, uno de
los aspectos mds importantes: 1a distinci6n entre trabajo productivo e impro-
ductivo. Su importancia es obvia s1 pensamos que en miuchos paises ha crecido
la proporcion de los trabajadores dedicados a tareas de supervision y a otras
actividades improductivas en el empleo total. La medicién de la productividad
del trabajo se modifica sustancialments segin se la calcule considerando o no
a estos trabajadores. ;

De cualquier manera estamos Conve ncidos de que una definicion marxis-
ta de productividad consistente con |a teoria del valor trabajo es un concepto
iitil y que dard muchos frutos importantes para ¢l estudio critico del capitahismo.

Abstract

In empirical works there are used two productivity ideas! labor productiviry and
mudiifactor productivity, It is sustained that both concepis are incorrectly used in
mainstream economics. However, both concepis can be assimilated quite well in Marxian
cconomics. It is concluded that multifactor productiviry should not be used and labor
productivity only in Marxian economics. It means that using labor productivity in
empirical works is bad neoclassical economics but fine Marxian economics.

Key words: Labor productivity, Marxian theory.
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